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TOUTES VOS SUREACES
aﬂcu_\/ D"”L ENTRER H o
= DECISION
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A

Logiciels de gestion d’entreprise
Multi-entreprises, multi-sites
Interconnexion-centralisation-consolidation

Ay

estion commerciale b
" Gestion comptable et finai
Gestion de la production

C,Gestlon de multiples spécialités =~

Pressmg, Dépét, Prét a porter, Auto&gm
Pharmacie, Optique médicale, Cabinet médical,
restaurants, Services ;
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Gestion commerciale : Gestion hételiere

Gagnez plus en dépensant moins. Une gestion hoteliere efficace et efficiente.

¢ Gestion des achats (et fournisseurs), ventes (et clients) et stocks ; ....

¢ Gestion des codes-barres, conditionnements et catégories tarifaires ;

¢ Gestion des risques, co(ts, des charges personnalisées ;

e Gestion des alertes, transferts, trésorerie et rapprochement bancaire ;

¢ Gestion des réservations, des soldes et des promotions ;

¢ Gestion des transferts intra et extra entreprises ;

¢ Audit et contrdle de gestion, reporting, états et statistiques ;

e Interconnexion, SMS, mailing, publipostage, paramétrages et personnalisation ;

e Gestion des occupations, de la Production de la fiche de police du client ;

e Gestion des réservations, des consignes, des objets oubliés ;

e Gestion des consommations d’un client pendant son séjour a I'hétel ;

e Production de la main courante de réception, bar et réception ;

¢ Production des statistiques des arrivées et départs, du montant en caisse pour une période ;

¢ Planning d’occupation des chambres et des services pour une période ;

¢ Gestion de la tarification et de la facturation (facturation des sorties, réglement des anciennes factures, facturation
instantanée, facturation de groupe) ;

e Gestion des chambres par type, des états de chambres par période ;

Gestion Compta ble et ﬁna nCiére: * Gestion des présences, production des statistiques des factures éditées pour une période ; -

e Gestion du bar, du restaurant, des stocks et transferts sur plusieurs emplacements;

DeS ﬁnances qUi ne vous stressent plus' * Gestion des services (pressing, lo "n, ...) et la production des états financiers ... ;

&
I

e Création des comptes (comptabilités générale et analytique) et des catégories comptables

e Gestion des plans comptables (OHADA, ...), paramétrages de multiples taxes ; Interconnexion — centralisaﬁon_ consolidation :
¢ Gestion des journaux, évaluation financiere, de la valeur ajoutée ;
Un ceil surt faces, une meilleure prise de décision.

¢ Traitement et Mise a jour des piéces comptables ;
e Suivi et controle de la situation du patrimoine, Gestion de la comptabilité réelle et fiscale ;

Suivi et retranscription de toutes les transactions effectuées par I'entreprise avec Visualiser en dé ntes, mandes, livraisons, ... en tout point de vente du réseau ;

ses partenaires (clients, fournisseurs, salariés, associés, banque) ...; Consulter la di o de chaque point de vente du réseau ;

e Gestion des risques (capital social, emprunts, fraudes, retard de paiement, fournisseurs, créan ttes, clients ...) ; Visualiser Ie sé par agence, par client ou par article sur une période choisie ;
pouvant avoir un impact sur votre compte de résultat ; Con ulter ¢ e nel, des clients et des fournisseurs de chaque point de vente du réseau ;
* Production des balances, du grand livre et des bilans ; e es, |es transfeq r-agences ou inter-entreprises ;

. 5 de votre ¢ rise ou groupe en tout point du globe terrestre suivant vos droits
Gestion de la Production :

il

3 y ts par ailing selon la périodicité prédéfinie ;
Assurer le meilleur rapport inan reprise et Anticiper mieux pour faire face a I’hyper compétitivité
¢ Gestion des ressources (hommes, machines et véhicules,...) ;
¢ Gestion de la nomenclature et des chaines de production ; > ena onomie de chacune d’elle ;

e Evaluation des performances des équipes de production ;
e Gestion des alertes, du stockage et de lafdistribution ; \
* Gestion des données techniques, de la sous-traitance et le calcul des be
e Controle de la fabrication, Gestion des commandes et des envois ; \

Mais encore une pléthore de fonctionnalités, d’offres spécialisées et
personnalisées selon votre secteur d’activité et vos missions et visions.

Gestion des Ressources Humaines et de la Paie : Plus de priviléges ... | Grace a MATRIIX ERP : votre gestion sur mesure !
Un personnel compétent et gib@Ne.

* Gestion des compétences : Suivi, contrdle et évaluation du personnel ;
¢ Gestion des présences, des primes ;

¢ Gestion des congés, des permissions et des missions ;
¢ Gestion des carriéres et des promotions ;

e Tragabilité du personnel ;

* Gestion des salaires ;

\

Des form r me g ontroleur, Auditeur, gestionnaire de stock,
‘ .. esponsak hat d ventes, administrateur, caissier, comptable,

et d’aus tions a la demande.

" Des plus et encore des plus

Ergonomie : navigation fluide et intuitive ;

Proximité : assistance téléphonique ou par mailing ;

Flexibilité : Logiciel évolutif et adaptable a votre structure, période d’essai ;

Sécurité : Serveur interne, confidentialité, tragabilité ;

Responsabilité : suivi, veille égale et mise a jour permanent de votre systéme ;

Interaction : contact direct avec I'éditeur de I'ERP ;

Professionnalisme : corps de métier intégré dans I'application pour réduire la charge de travail et
assurer la performance de tout employé ;

. Création et hébergement de sites web (vitrine, e-commerce et sites dynamiques).

CRM (Gestion de la relation client) :
Un marketing rentable.

 Pilotage commercial : planifier les ventes et les événements, mesurer I'évolution de votre portefeuille ;

¢ Suivi des commerciaux et des tiers (clients, prospects, ....) ; gestion des contacts et des agendas ;

¢ Gestion des taches et des relances (automatiquement par le logiciel) ;

e Une meilleure marge sur chaque client et la croissance des bénéfices de I'entreprise ;

¢ Le renforcement du taux de fidélisation de votre clientele qui réduit de cinq fois la conquéte de nouveaux clients;

* Gestion de la collaboration entre les différents services de I'entreprise (commercial, marketing, service aprés-vente) ;

* La génération de tableaux de bord synthétiques et 'optimisation de la réactivité dans la prospection ; MATRIIX ERP, innovation idéale pour une gestion automatisée de votre entreprise.



